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●著者紹介 横井孝治
大手印刷会社でのコピーライター、プランナー、編集ディレクターを経て、その
後、大手家電メーカーの販促プロデューサーや建設会社の宣伝部門マネー
ジャーを経験するなど一貫して宣伝・販促畑を歩んできた「ウリ」の仕掛人。
大阪産創館 販促コンサルタント（2009-2014）

セミナー満足度97％以上！

300社以上を救った販促のカリスマ横井孝治が、

ヨコイ式ノウハウを書籍初公開！
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特典！企画に使えるテンプレートを無料ダウンロード
【読者の声より】

イベントの計画や起業家セミナーでの事業計
画などで、最近は「フレームワークで考えなさ
い」と言われるのですが、よく理解できずに
困っていました。書店さんで見つけ、中をぺら
ぺら〜と見た瞬間に「これならできそう」と思っ
て買いました。文字を読むのは苦手ですが、
図を追っかけていくだけで分かります。テンプ
レートもダウンロードできました。これから徐々
に書き込んでいこうと思います。おすすめです。
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