
下記の３点を特に意識しながら価格についてポイントを書き出していこう。

・商品の原価はどれくらいかかるのか？
・市場に受け入れられやすい価格はいくらなのか？
・商品がすぐに陳腐化するのか、ロングセラーとなるのか？

4P×3C分析③　価格について図解

ヨコイ式「売れる販促」の教科書　図解テンプレート（p.62）

Customer
顧客・市場

Company
自社

Competitor
競合

・価格帯： 

・価格と品質のバランス：

・原価：

・希望価格：

・商品のライフサイクル：

・価格と品質のバランス

・市場浸透価格：
自社の強みを顧客に対して
どう提供するか :

顧客ニーズ＆
競合との比較ポイント :

競合と比較した際の
自社の強み :

©2014 Koji Yokoi　Printed in Japan


